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IM. TADEUSZA KOSCIUSZKI

KARTA PRZEDMIOTU

obowiazuje studentéw rozpoczynajacych studia w roku akademickim 2012/2013

Wydziat Fizyki, Matematyki i Informatyki

Kierunek studiéw: Informatyka Profil: Ogolnoakademicki
Forma sudiéw: niestacjonarne Kod kierunku: |
Stopien studiéw: |

Specjalnosci: Brak specjalnosci

1 INFORMACJE O PRZEDMIOCIE

NAZWA PRZEDMIOTU Przedsiebiorczosé innowacyjna

NAZWA PRZEDMIOTU
W JEZYKU ANGIELSKIM

KoD PRZEDMIOTU WFMiI I oIN A5 12/13
KATEGORIA PRZEDMIOTU Przedmioty ogolne
LiczBAa pUNKTOW ECTS 3.00

SEMESTRY 4

2 RODZAJ ZAJEC, LICZBA GODZIN W PLANIE STUDIOW

LABORATORIUM
SEMESTR WYKLAD CWICZENIA LABORATORIUM| KOMPUTERO- SEMINARIUM PROJEKT
WE
4 9 9 0 0 0 0

3 CELE PRZEDMIOTU

Cel 1 Zapoznanie studentéw z istota przedsiebiorczosci indywidualnej , przedsiebiorczo$ci MSP, intra przedsiebior-
czosci, oraz przedsiebiorczosci intelektualnej

Cel 2 Zapoznanie studentoéw z wybranymi metodami planowania i organizowania przedsiewzie¢ biznesowych

Kod archiwizacji: 1E44CE06
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Cel 3 Zapoznanie studentow ze strategiami prowadzenia firmy /projektu/ produktu na rynek krajowy i zagra-
niczny

Cel 4 Uksztaltowanie wérod studentéw postawy przedsiebiorczej

4 WYMAGANIA WSTEPNE W ZAKRESIE WIEDZY, UMIEJETNOSCI I INNYCH
KOMPETENCJI

1 brak wymagan wstepnych

5 EFEKTY KSZTALCENIA

EK1 Wiedza Student swobodnie postuguje sie aparatem pojeciowym z zakresu MSP, posiada wiedze o wspol-
czesnych wymiarach przedsiebiorczodci- indywidualnej (samozatrudnienie, MSP) oraz przedsiebiorczosci we-
wnetrzne]j (postawy, cechy i umiejetnosci pracownicze

EK2 Umiejetnosci Student potrafi diagnozowaé czynniki wpltywajace na sukces, porazke przedsiewziecia bizne-
sowego , zna zrédta finansowania biznesu, potrafi wyszukaé projekty UE wspierajace branzowo MSP

EK3 Umiejetnosci Student potrafi zaprojektowaé sytuacje negocjacyjna,
EK4 Wiedza Student opisuje i objasnia elementy planu biznesowego

EK5 Umiejetnosci Student potrafi dokona¢ wyboru adekwatnych elementéw strategii by wprowadzi¢ firme /pro-
jekt/ produkt na rynek

EK6 Kompetencje spoteczne student ma swiadomo$é odpowiedzialnosci za podejmowane decyzje

6 TRESCI PROGRAMOWE

WYKLAD

TEMATYKA ZAJEC LiczBa

Lp . .
OPIS SZCZEGOLOWY BLOKOW TEMATYCZNYCH GODZIN

Przedsiebiorczosé szansa czy koniecznos$é- podstawowe funkcje przedsiebiorczosci,
W1 definicje przedsiebiorstwa, przedsiebiorcy, przedsiebiorczosé korporacyjna, 1
indywidualna, innowacyjna, formy prawne przedsiebiorstw

Przedsiebiorczos¢ wewnetrzna, kompetencje lideréw nowych przedsiewzieé
przedsiebiorca a menedzer, cechy osoby przedsiebiorczej, ocena wlasnego
potencjalu menedzerskiego, podstawowe metody i techniki zarzadzania zasobami
ludzkimi, techniki i taktyki negocjacji

Jak zosta¢ przedsiebiorca aspekt prawny i finansowy-: koncesja, dziatalnosé
regulowana, dzialalno$é licencjonowana, zrodla finansowania biznesu na etapie
W3 seed, start up, wczesny wzrost, ekspansja . Charakterystyka systemu 1
ksiegowo-finansowego: szacunkowy rachunek wynikéw planowanej dziatalnosci,
szacunkowy rachunek przeplywow gotoéwkowych, prog rentownosci

Od pomystu do uruchomienia biznesu, Zrodla pomystéw na zalozenie firmy,
W4 kalkulacja ryzyka, weryfikacja pomystu, badanie rynku, nisza rynkowa, wyboér 1
rynku docelowego innowacje jako zrédto przedsiebiorczosci
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WYKLAD

Lp TEMATYKA ZAJEC LiczBa
OPIS SZCZEGOLOWY BLOKOW TEMATYCZNYCH GODZIN
Systemy informacyjno-decyzyjne w firmie informacja a procesy podejmowania
decyzji, procesy informacyjno-decyzyjne w przedsiebiorstwie. Informatyczne

W5 . . " 1
systemy zarzadzania, charakterystyka obecnych i przysztych zastosowan SIZ
w Polsce
Zrodla przewagi konkurencyjnej na rynku- strategie przewagi kosztowej,
zroznicowania, dywersyfikacji. Konkurencja na rynkach zagranicznych. Dzialania

W6 marketingowe wprowadzajace firme (projekt, produkt) na rynek. Relacje 2
przedsigbiorczosci z franchisingiem, wirtualna organizacja, wirtualng firma,
benchmarkingiem , outsourcingiem

W7 Biznes plan pojecie ,funkcje, struktura biznes planu, analiza SWOT, plan 1
organizacyjny, techniczny, marketingowy i finansowy

CWICZENIA

Lp TEMATYKA ZAJEC LiczBa
OPIS SZCZEGOLOWY BLOKOW TEMATYCZNYCH GODZIN
ocena wlasnego potencjatu menedzerskiego, podstawowe metody i techniki

C1 . . .. ot . C 2
zarzadzania zasobami ludzkimi, techniki i taktyki negocjacji

C2 szacunkowy rachunek wynikéw planowanej dzialalnosci, szacunkowy rachunek 9
przeplywow gotéwkowych, prég rentownosci

C3 badanie rynku,, wybér rynku docelowego dla przedsiewziecia informatycznego 2

C4 Dzialania marketingowe wprowadzajace firme (projekt, produkt) na rynek 1

Cs prezentacja przedsiewziecia biznesowego,/ produktu, ustugi informatyczne;j 5
potencjalnemu wspolnikowi/ klientowi

N1
N2
N3
N4

NARZEDZIA DYDAKTYCZNE

Wyktady

Prezentacje multimedialne

Dyskusja

Studia przypadkow
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8 OBCIAZENIE PRACA STUDENTA

FORMA AKTYWNOSCI

SREDNIA LICZBA GODZIN
NA ZREALIZOWANIE

AKTYWNOSCI
Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim, w tym:
Godziny wynikajace z planu studiow 0
Konsultacje przedmiotowe 10
Egzaminy i zaliczenia w sesji 2

Godziny bez udzialu nauczyciela akademickiego wynikajace z nakladu p

racy studenta, w tym:

Przygotowanie sie do zaje¢, w tym studiowanie zalecanej literatury 20
Opracowanie wynikow 15
Przygotowanie raportu, projektu, prezentacji, dyskusji 25
SUMARYCZNA LICZBA GODZIN DLA PRZEDMIOTU WYNIKAJACA Z 79
CALEGO NAKEADU PRACY STUDENTA

SUMARYCZNA LICZBA PUNKTOW ECTS DLA PRZEDMIOTU 3.00

9 SPOSOBY OCENY
OCENA FORMUJACA

F1 Projekt indywidualny
F2 Projekt zespotowy
F3 Test

OCENA PODSUMOWUJACA

P1 Srednia wazona ocen formujacych

KRYTERIA OCENY

EFEKT KSZTALCENIA 1

NA OCENE 2.0

student nie zna podstawowych poje¢ z zakresu przedsiebiorczosci MSP

student objasnia podstawowe pojecia z zakresu przedsiebiorczosci wyjadnia istote

i korporacyjnej

NA OCENE 3.0 my$lenia i dzialania przedsiebiorczego
student objasnia podstawowe pojecia z zakresu przedsigbiorczodci , potrafi
NA OCENE 3.5 przedstawié cechy rézniace przedsiebiorczosé wewnetrzna od indywidualnej
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student objasnia podstawowe pojecia zwiazane z procesem, postawami

NA OCENE 4.0 i zachowaniem przedsiebiorczym, zna podstawowe metody i techniki motywujace
zasoby ludzkie do realizacji zadan indywidualnych i grupowych
student omawia szczegotowo kategorie przedsiebiorczodci (proces, zachowanie,
NA OCENE 4.5 . . . .. .. . .
postawa) indywidualnej, korporacyjnej, wewnetrznej, inteligentnej,
NA OCENE 5.0 w oparciu o podane przyklz.ldy student potrafi zidentyfikowaé¢ i nazwaé dzialania,
procesy, postawy przedsiebiorcze
EFEKT KSZTALCENIA 2
Student nie potrafi opisa¢ potencjalnych uwarunkowan sukcesu /porazki
NA OCENE 2.0 przedsiewziecia biznesowego, nie potrafi wskaza¢ zrodel finansowania start-up
firmy
Student potrafi opisa¢ potencjalne uwarunkowania sukcesu /porazki
NA OCENE 3.0 . . .
przedsiewziecia biznesowego, potrafi wskazaé¢ Zzrodla finansowania start-up firmy
Student potrafi opisa¢ potencjalne uwarunkowania sukcesu /porazki
NA OCENE 3.5 przedsiewziecia biznesowego, potrafi wskaza¢ zrodla finansowania biznesu na
wszystkich etapach jej rozwoju
Student potrafi opisa¢ potencjalne uwarunkowania sukcesu /porazki
NA OCENE 4.0 przedsiewziecia biznesowego, potrafi wskaza¢ uwarunkowania finansowo- prawne
wprowadzenia firmy na rynki zagraniczne
NA OCENE 4.5 W oparciu o studu’Hn Przypadku student pf)traﬁ zaproponowaé sposoby
finansowania przyjetej przez firme strategii
w oparciu o studium przypadku student potrafi zaproponowaé¢ sposoby
NA OCENE 5.0 . . ... ) .. . .
finansowania przyjetej przez firme strategii i szczegdtowo uzasadni¢ swoja decyzje
EFEKT KSZTALCENIA 3
NA OCENE 2.0 student nie potrafi wymienié elementéw sytuacji negocjacyjnej
NA OCENE 3.0 potrafi wymieni¢ elementy sytuacji negocjacyjnej
student potrafi wymieni¢ elementy sytuacji negocjacyjnej, opisa¢ niektore
NA OCENE 3.5 . LU . . .
z technik negocjacyjnych konwencjonalnych i niekonwencjonalnych
student potrafi wymieni¢ elementy sytuacji negocjacyjnej, szczegblowo opisaé
NA OCENE 4.0 techniki negocjacyjne konwencjonalne i niekonwencjonalne, zna taktyki
negocjacyjne
student posiada szczegdlows wiedze na temat sytuacji negocjacyjnej, technik
NA OCENE 4.5 . . . , . L
i taktyk negocjacyjnych, potrafi zaprojektowaé sytuacje negocjacyjna
student potrafi zaprojektowaé sytuacje negocjacyjna dla wskazanego przyktadu
NA OCENE 5.0 z uwzglednieniem réznic miedzykulturowych i w sposéb wyczerpujacych

uzasadni¢ wybor konkretnych technik i taktyk negocjacyjnych

EFEKT KSZTALCENIA 4

Strona 5/8




P

Politechnika Krakowska im. Tadeusza Kosciuszki

NA OCENE 2.0 student nie zna uktadu i zawartosci planu biznesowego

NA OCENE 3.0 student zna CZQS(’ZI sktadowe planu biznesowego, potrafi je ogolnie
scharakteryzowaé
student objasnia zawarto$¢ planu biznesowego, potrafi szczegdlowo opisac

NA OCENE 3.5 » . L . .
zawartosé poszczegélnych czesci, zna zasady sporzadzenia dokumentu

NA OCENE 4.0 §tudent obJa§n1a nie tylko czesci sktadowe planu biznesowego, zna metodologie
jego tworzenia

NA OCENE 4.5 st.udent posiada szczegolowz%. Wledzg na temat kazdego z elementéw planu
biznesowego, zna metodologie analizy SWOT
student potrafi odnie$¢ posiadana wiedze do podanych przyktadéow i w sposob

NA OCENE 5.0 wyczerpujacych sformutowaé¢ wtlasng opinie na temat planu biznesowego
i przedstawié ja publicznie

EFEKT KSZTALCENIA 5

NA OCENE 2.0 stud(?nt nie potrafi przeprowadzi¢ analizy strategii wprowadzenia firmy
/projektu/ produktu na rynek

NA OCENE 3.0 student po‘Fraﬁ przeprowadzi¢ uproszczona analize strategii wprowadzenia
firmy /(projektu/ produktu) na rynek

NA OCENE 3.5 student pofuraﬁ przeprowadzi¢ kompleksows analize strategii wprowadzenia
firmy/ projektu/ produktu
student nie tylko potrafi przeprowadzi¢ kompleksows analize strategii

NA OCENE 4.0 wprowadzenia firmy /projekt/, produktu na rynek ale potrafi sformutowaé
wlasna opinie na jej temat
student nie tylko potrafi przeprowadzi¢ kompleksows analize strategii

NA OCENE 4.5 wprowadzenia firmy /projektu/ produktu na rynek, sformutowaé¢ wtasng opinie
na jej temat oraz wskaza¢ metody weryfikacji tej strategii
student potrafi przeprowadzi¢ kompleksowa analize strategii wprowadzenia
firmy/(projektu/ produktu na rynek, sformutowa¢ wlasna opinie na jej temat,

NA OCENE 5.0 , ., . .. PR . ..
wskazaé¢ metody weryfikacji tej strategii oraz odnie$¢ sie do aktualnej sytuacji
rynkowej

EFEKT KSZTALCENIA 6

NA OCENE 2.0 student nie potrafi diagnozowac¢ konsekwencji decyzji podjetych w organizacji
student diagnozuje konsekwencje decyzji podjetych w poszczegolnych obszarach

NA OCENE 3.0 . . . . - .
funkcjonalnych w trakcie rozwigzywania studiow przypadkow

NA OCENE 3.5 studfe‘nt diagnozujﬁ? konsekwencje decyzji operacyjnych w trakcie rozwiazywania
studiow przypadkow

NA OCENE 4.0 stud.e’n‘C dlagnozm? konsekwencje decyzji taktycznych w trakcie rozwiazywania
studiow przypadkow
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NA OCENE 4.5 stud.e,nt dlagnozuj? konsekwencje decyzji strategicznych w trakcie rozwiazywania
studiow przypadkow
student diagnozuje konsekwencje decyzji podjetych na poziomie formutowania
NA OCENE 5.0 A, . . . ., )
misji i wizji firmy w trakcie rozwiazywania studiow przypadkow

10 MACIERZ REALIZACJI PRZEDMIOTU

ODNIESIENIE
DANEGO EFEKTU
DO SZCZEGOLO- .
EFEKT P CELE TRESCI NARZEDZIA
WYCH EFEKTOW
KSZTALCENIA PRZEDMIOTU PROGRAMOWE DYDAKTYCZNE

ZDEFINIOWA-

NYCH DLA

PROGRAMU

SPOSOBY OCENY

11 W15,

I1_Ko1,
EK1 11 KO3, Cel 1 W1 W2 C1C5 N1 N2 F3 P1

I1_Ko04,11_KO7

I1_WI15,

T U06,
K02, Cel 2 W2 W3 W4 C2 1\ N2 N3 N4 F1 F2 F3 P1
K03 €3 C4 C5

I1_K05, I1_KO06

EK2

I1_WI15,

EK3 I1_K03, Cel 3 w2 C1 N1 N2 N3 N4 F1 F2 P1
I1_KO05, I1_KO06

I1_W15,

EK4 I1_Ko2, Cel 2 W7 C3 N1 N2 F1 F3 P1
I1 K04, 11 K05

I1_WI15,
11002,
11_U06,
EK5 I1_K02, Cel 3 W6 W7 C3 C4 N1 N2 N3 N4 F1 F2 P1
I1_KO03,
I1_KO5,
I1_K06, I1_K07

I1_WI15,
11 Ko2, W1 W2 W3 W4

EKG6 Cel 4 W5 W6 W7 C1 N1 N2 N4 F1 F2 P1
K03,
I1_Ko6, I1_K07 C2C3C4Ch

Strona 7/8




P

Politechnika Krakowska im. Tadeusza Kosciuszki

11 WYKAZ LITERATURY

LITERATURA PODSTAWOWA

[1 ] J. Cieslik — Przedsiebiorczosé dla ambitnych, Warszawa, 2006, Wydawnictwa Akademickie i Profesjonalne
[2 | red. M. Struzycki — przedsiebiorczosé w teorii i praktyce, Warszawa, 2006, SGH

LITERATURA UZUPELNIAJACA

[1 ] M. Bratnicki — Przedsiebiorczo$é i przedsiebiorcy wspétczesnych organizacji, Katowice, 2002, Wydawnictwo
AE Katowice

[2 ] Z. Pierscionek — Strategie konkurencji i rozwoju przedsiebiorstwa, Warszawa, 2010, PWN

12 INFORMACJE O NAUCZYCIELACH AKADEMICKICH
OSOBA ODPOWIEDZIALNA ZA KARTE

dr hab. prof.PK Joanna Zyra (kontakt: jzyra@pk.edu.pl)

OSOBY PROWADZACE PRZEDMIOT

1 dr Joanna Zyra (kontakt: jzyra@pk.edu.pl)

13 ZATWIERDZENIE KARTY PRZEDMIOTU DO REALIZACJI

(miejscowos¢, data) (odpowiedzialny za przedmiot) (dziekan)

PRZYIJMUJE DO REALIZACJI (data i podpisy oséb prowadzacych przedmiot)
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